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Formation Bac Pro en 3ans INNOVATION PEDAGOGIQUE A LIRE 




Le titulaire du baccalauréat professionnel «Commerce» est un employé commercial qui peut intervenir dans tout type de
point de vente : alimentaire et non alimentaire, spécialisé et généraliste, en libre-service et en vente traditionnelle. 



LES EMPLOIS :



Ainsi, il peut être : 





	
 - employé de commerce 

	
 - assistant de vente 

	
 - conseiller de vente 

	
 - vendeur 

	
 - vendeur spécialisé 

	
 - adjoint du responsable de petites unités commerciales. 







	

	

	

	

	

	

	





LA FORMATION PROFESSIONNELLE : 



3 fonctions constituent le domaine professionnel de ce baccalauréat professionnel : 





     1) l&rsquo;animation commerciale :


comprenant la mise en place des facteurs d&rsquo;ambiance et la signalétique, le maintien de l&rsquo;attractivité en
favorisant l&rsquo;achat d&rsquo;impulsion, l&rsquo;organisation d&rsquo;actions de promotion, la participation aux
opérations d&rsquo;animation et l&rsquo;information de la clientèle. 





     2) la gestion des produits :


comprenant l&rsquo;identification des besoins de la clientèle et l&rsquo;approvisionnement correspondant, le maintien
de l&rsquo;état marchand de l&rsquo;espace de vente, la présentation marchande des produits, les mesures de
l&rsquo;attractivité du point de vente et la prévention des risques (hygiène et sécurité) 





     3) la vente :


comprenant l&rsquo;amélioration du niveau d&rsquo;information sur la clientèle et ses attentes, la réalisation des
ventes, la satisfaction et la fidélisation des clients. 



LES HORAIRES : 
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			BACCALAUREAT PROFESSIONNEL


			COMMERCE 

			

			

			

			

			Première Professionnelle 

			

			

			

			

			Terminale Professionnelle 

			

			

		

		

			

			

			secteur professionnel (1) : 

			

			



			ANIMER 

			

			



			GERER 

			

			



			VENDRE 

			

			



			ECONOMIE ET DROIT 

			

			

			Secteur général : 

			

			



			FRANÇAIS-HISTOIRE-GEOGRAPHIE 

			

			



			LANGUE VIVANTE 

			

			



			MATHEMATIQUE APPLIQUEE 
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			EDUCATION ARTISTIQUE 

			

			



			EDUCATION PHYSIQUE ET SPORTS 

			

			

			

			

			 

			

			

			3 heures 

			

			

			3 heures 

			

			

			3 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			 

			

			

			


			3,5 / 2 heures 

			

			

			4,5 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			 

			

			

			

			

			

			 

			

			

			4,5 heures 

			

			

			3 heures 

			

			

			3 heures 

			

			

			2 heures 

			


Lycée Professionnel La Ruche

http://lpplaruche.com Propulsé par Joomla! Généré: 9 September, 2010, 12:09



			

			 

			

			

			


			3,5 / 2 heures 

			

			

			4,5 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			2 heures 

			

			

			

		

	







(1) le secteur professionnel comprend 12 heures dont 6 heures à effectifs réduits. 



LA FORMATION EN ENTREPRISE : 



La durée de la formation en milieu professionnel est de 18 semaines, soit 8 semaines en première année et 10
semaines en année terminale. Dans ces 10 semaines, 2 peuvent être utilisées à l&rsquo;approfondissement de la
technicité d&rsquo;un produit et à la participation d&rsquo;une formation au sein de l&rsquo;entreprise. 





Le lycée professionnel «La Ruche» a défini 4 secteurs d&rsquo;activités : 





la mode &ndash; le loisir &ndash; la maison &ndash; l&rsquo;alimentaire 





Au début de sa formation, l&rsquo;élève devra choisir son environnement professionnel selon ses attentes personnelles
et son projet professionnel 



LES POURSUITES D&rsquo;ETUDES : 



Les titulaires d&rsquo;un baccalauréat professionnel «Commerce» peuvent continuer vers un Brevet de Technicien
Supérieur : 





- Management des Unités Commerciales (M.U.C.)


- Négociation Relation Client (N.R.C.) 





en formation initiale ou par alternance. 





Ils peuvent également intégrer un Institut Universitaire de Technologie pour préparer le D.U.T. Techniques de
Commercialisation. 
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